
下午的拉萨，阳光炽烈。拉萨市城关区碧桂园云玺小区旁，一栋三层小楼格外
醒目。浅色调的外墙搭配大面积的落地窗，一楼飘出咖啡与烘焙混合的香气，二楼
隐约传来清脆的餐具碰撞声，三楼的窗帘半掩，透出暖光。这是旦增白姆用七年时
间搭建的创业版图——咖啡、美业、电商，被她统统塞进同一空间，拼出一个综合休
闲消费场所。 文/图 记者卓嘎

商界 2026年8月6日 星期四 责编：谭瑞华 美编：徐文涛 校对：许斯琦

A06

拉萨市香格里拉路3号商业房地产整体出租
西藏产权交易中心受委托对“拉萨市香格里拉路3号商业房地产整体出租”项目公开挂牌，

现将有关事项公告如下：
一、标的概况：租赁标的建筑面积为35724.5平方米，框架结构，已装修，坐落于拉萨市柳梧

新区香格里拉路3号。东临财富广场，南临财富广场，西临商业西路，北临香格里拉大街。上
水、下水、电、讯、光纤网络、消防等配套设施设备齐全，防水、保温、隔热、隔声、通风、采光、日照
情况较好。

（其他详见网络公告）

二、报名截止时间：2026年8月28日 下午17:00
三、报名方式
线上：公告期限内登陆第四产权网站（www.xzcqjy.com）或微信小程序“第四产权”搜索“拉

萨市香格里拉路3号商业房地产整体出租”项目自行报名。
线下：请到西藏自治区公共资源交易中心1楼产权交易中心柜台报名，报名时应交纳相应

标的的报名保证金。
报名联系人：旺经理
联系电话：0891-6909555
标的查看联系人：卯涛涛
联系电话：181 9399 2828
报名地址：拉萨市纳如路西藏自治区公共资源交易中心1楼

西藏产权交易中心有限责任公司
2026年8月6日

标的名称

拉萨市香格里拉路
3号商业房地产整
体出租

面积（㎡）

35724.5

租赁期限

5年

装修免租期

3个月（该免租期统一
从五年租赁期限内最后半
年租赁时段中抵扣，承租人
租赁前期不享受租金减免）

报名保证金（万元）

235

挂牌价（万元/年）

1170.3162

青年创业者旦增白姆的多元创业路

从理工生到纹绣师：一个“跨专业者”的韧性
旦 增 白 姆 毕 业 于 东 北 大 学 。

2017 年，她学成返乡，那一年她身边
的同学大多涌向了考场和招聘会，考
公、考编、进企业，追求一条被普遍认
为安稳的路，但旦增白姆选择了留在
拉萨。彼时，她看到了拉萨本地消费
诸多空白与未被满足的消费需求。

“作为土生土长的拉萨人，熟悉本地
人的生活习惯，让我更加坚定了创业
的想法。”旦增白姆说。

然而，创业远比想象中残酷。没有家
庭背景支撑，没有行业资源铺路，一个理
工科毕业生一头扎进美业和服务业，几乎

是零基础起步。资金紧张、技术空白、客
源稀少、不懂运营，每一个词背后都是具
体的困境。她记得最初选址时的茫然、记
得第一次拿起纹绣工具时的僵硬，也记得
连续几天没有一位顾客进店的焦灼。“刚
创业的时候真的很难，完全是门外汉，什
么都不懂，每一步都是自己慢慢摸索。”旦
增白姆感慨道，虽然焦虑过、迷茫过，但从
来没想过放弃，选择了这条路就必须坚持
走下去。

旦增白姆决定潜心深造，在市
面上不乏速成培训班，承诺几天教
会眉形设计，但旦增白姆放弃了这

种捷径。她利用空闲时间反复练习
纹绣手法，从仪器掌握到色料调配，
从眉形比例到后期修复，每一个细
节都慢慢打磨并虚心向行业前辈请
教，不断优化技术和审美，只为让设
计出来的眉型真正贴合本地人的妆
容风格。

日复一日的坚持和钻研，让旦增
白姆的手艺逐渐精湛，她慢慢积累了
第一批忠实顾客。口碑一传十、十传
百，2018年年底，旦增白姆终于开了一
家属于自己的门店，在拉萨美业市场
站稳了脚跟。

三次跨界：把一栋楼变成商业闭环
门店运营稳定后，旦增白姆敏锐地

察觉到，单纯依赖线下门店太过局限，
想要做大做强，必须贴合市场趋势转型
升级。“拉萨地处高原，紫外线强烈，气
候干燥，本地人的皮肤状态与其他地方
存在差异，大部分护肤品保湿、防晒效
果根本达不到高原需求，这个空白我想
试着填补。”旦增白姆说。

带着服务更适配本地人的初心，旦
增白姆再次跨界突破，从零钻研护肤品
知识，不懂成分就逐一学习，不懂配比就
反复试验，她结合高原气候特点、本地人
的肌肤特质，经过无数次调试、改良、实
测，成功推出适合本地人的系列护肤产
品，产品线涵盖保湿水乳、防晒霜、粉底
液等，以及温和的儿童乳液，试图为本地

人解决肌肤难题。
产品有了，销售渠道也要跟上。依托

扎实的产品品质和顾客口碑，旦增白姆开
启电商直播模式，亲自上阵讲解产品、分
享实测体验。“所有产品都是我自己长期
使用、反复测试的，好不好用我最有发言
权。”镜头前，她真诚地讲述着自己的使用
感受。这种风格，加上贴合本地人需求的
产品定位，让她的护肤产品收获不少线上
订单。从线下美业到本土护肤品研发，再
到线上电商零售，她的产业业态完成了第
一次升级。

在事业稳步攀升的同时，旦增白姆
从未停下探索的脚步。她再次瞄准拉
萨新式消费市场空白，拿下某品牌咖啡
在拉萨首家加盟店的经营权，正式跨界

咖啡餐饮领域。为了贴合本地人口味、
做出差异化特色，她没有照搬品牌标准
化菜单，而是在保留饮品的基础上，新
增了辣子鸡丁、咖喱饭、藏式炒面、特色
菜包子等家常及藏式风味菜品。新潮
茶饮搭配地道家常菜，这种组合迅速收
获了不少本地市民和游客的青睐。

最终，旦增白姆作了一个大胆的决
定：把美业服务、护肤产品、咖啡茶饮、
特色美食、电商直播全部整合在一栋三
层小楼内。从装修设计、物料选购到摆
件陈列，每一个细节都由她亲力亲
为、全程把控。“我心里很清楚自己想要
的风格和氛围，不想全权交给别人。累
是真的，但看到成果的那一刻，所有辛
苦都值得。”旦增白姆说。

创业不止生意：就业与公益的双向奔赴
一楼二楼被她打造为咖啡美食休

闲区，供客人聊天、用餐；三楼则布局美
业服务与护肤产品展示。三层空间业
态互补、客源互通，休闲消费的客流可
以向上引导，楼上的顾客也能在楼下停
留消费，电商直播则突破了物理空间的
地理限制，形成一个“休闲消费+颜值服
务+线上零售”的商业闭环。

事业步入正轨之后，旦增白姆主动
扛起以创业带动就业的社会责任，优先
吸纳本地待业、返乡青年。在她看来，
本土青年创业不只是做好自身经营，更
要尽可能创造岗位，让更多本地青年不
必远赴他乡，在家门口学技术、稳增
收。目前，门店稳定安置三名本地青年
就业，岗位覆盖餐饮服务、美业辅助、电
商直播运营。

日常工作中，旦增白姆因材施教，手
把手传授服务规范、实操技巧和运营思

路，给年轻人试错成长的空间。“之前一直
待业，不知道自己适合干什么，外出打
工又不想离家太远。在这里工作氛围
很好，还能学到餐饮、直播、美业方面的
技能。”员工央央说，在家门口就业，既
解决生计，个人能力也得到实实在在的
提升。

从一无所有的草根创业者，到手握
多元业态的青年经营者，旦增白姆始终
坚守诚信经营的底线，靠品质留住顾
客，凭真诚积攒口碑。在她心中，创业
不止是谋生赚钱，更意味着一份社会责
任。实现稳定经营后，她不忘反哺社
会，默默投身公益事业，关注偏远地区
的困难群体，匿名捐款捐物，为他们送
去生活物资。

“我也是普通家庭走出来的，懂得
生活的难处，现在有能力了，就想多帮
助一些有需要的人。”旦增白姆说道。

一路走来，没有光环加持，全凭敢
闯敢拼的韧劲。七年时间，三次跨界转
型，从美业小白到护肤品研发者，从电
商新人到餐饮行业经营者，旦增白姆发
挥创业项目的带动作用，帮助本地青年
就地就业成长，为拉萨青年创业提供了
一个鲜活样本。

如今这栋三层小楼，既是旦增白姆
个人奋斗的缩影，也是新时代高原青年
创新创业的生动写照。谈及未来，她规
划清晰：持续打磨美业服务、迭代护肤
产品、丰富餐饮品类，把品质和体验放
在第一位。同时持续拓展就业岗位，积
极参与各类社会帮扶。

旦增白姆表示：“创业不单是实现
自我价值，更要扛起社会责任。我会继
续踏实经营，深耕本土、回馈家乡，也希
望能够激励更多高原青年勇敢追梦，依
靠双手奋斗出美好生活。”


