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商报讯（记者 梁兰）近日，林芝市朗县在
对外开放领域传来喜讯：当地企业西藏嘉颉
德新材料科技有限公司成功获得252596.12
元（人民币）的外贸出口订单，正式改写县域
出口贸易“零纪录”。这一突破性成果，得益
于朗县创新实施的“以商招商”策略与持续优
化的营商环境。

近年来，朗县紧扣国家产业发展战略，深度
挖掘县域资源优势，通过科学规划产业布局、创

新招商模式，全力推动县域经济转型升级。其
中，“以商招商”策略成为激活市场活力的关键
引擎。朗县大山农业科技有限公司在自身发展
壮大的同时，化身招商“桥梁”，凭借对当地投资
环境的高度认可，成功牵线西藏嘉颉德新材料
科技有限公司落地朗县，投资建设高原钻石培
育项目，树立起县域产业招商新标杆。

项目签约后，朗县县委、县政府迅速组建
专项服务专班，统筹自然资源、生态环境、林

业等多部门，围绕用地审批、林评、水土保持、
环评手续等关键环节，提供全流程精准服
务。在政府高效协同保障下，企业同步加大
技术研发与资金投入，加速项目建设进程。
2024年6月，项目首批3台设备投产后即实现
产值超200万元；2025年5月，西藏嘉颉德新
材料科技有限公司顺利完成首单外贸出口，
标志着县域经济向国际市场迈出坚实一步，
填补了外贸出口领域的空白。

朗县相关负责人表示，朗县实现外贸出
口“零突破”，不仅彰显了朗县在产业升级和
国际市场拓展方面的显著成效，更将发挥“磁
吸效应”，吸引更多上下游企业集聚，推动当
地产业结构向高端化、国际化迈进。未来，朗
县将持续深化“以商招商”等多元化招商模
式，进一步优化营商环境，完善外贸出口服务
体系，助力更多本土企业拓展国际市场，为县
域经济高质量发展注入新动能。

朗县“以商招商”破局实现外贸出口“零突破”

西藏“95后”青年的创业
在西藏，政策的东风正助力无数怀揣梦想的青年

踏上创业之路，旦增米玖便是其中的典型代表。1995
年出生的他，曾辗转于企业和政府单位公益性岗位，后
来毅然投身创业。尽管首次创业开洗浴房以失败告
终，但他凭借诚信坚韧的品质获得了3名伙伴的赏识，
2025年4月，4人注册木拉沐餐饮有限公司。如今，他
名下的4家餐饮店生意红火，他们也对政策与良好的
营商环境心怀感恩，始终秉持着人性化的经营理念，在努
力发展事业的同时，积极反哺社会，传递温暖与关爱。

记者次吉

旦增米玖：“自己淋过雨所以也想给别人撑伞”
长期以来，旦增米玖等4人始终秉持着人性化

的经营理念，在努力发展事业的同时，积极反哺社
会，传递温暖与关爱。一次，有位员工因身体欠佳
住院，旦增米玖等4人亲自前往医院探望，并送上
慰问金。平日里，也不忘给予这位员工经济上的支
持，缓解生活压力。

有人认为，过度为员工考虑是做生意的大忌，
可旦增米玖等4人却坚信人性化管理非但不会阻
碍发展，反而能赢得员工的真心与忠诚。如今，他
们的每一家店都氛围融洽，团队凝聚力强，绝大多

数员工选择长期留任，人员流动性极小。许多曾受
帮助的员工心怀感恩，工作认真负责，以出色的业
绩回馈这份关爱。

“我们自己淋过雨，所以也想给别人撑伞。”旦
增米玖坦言，曾经他们也在职场中遭遇过不公，经
历过被压榨的时光。这些经历让他们深知劳动者
的不易，也促使他们在创业后决心打造一个充满关
怀与尊重的工作环境。

如今，旦增米玖与桑布、扎西群培、旦增群培4
人的创业正处于上升阶段。他们精心经营的4家

别具特色的茶馆、咖啡店，凭借着优质的服务、美味
的餐食与醇香的咖啡，吸引着越来越多的顾客，并
解决了近20名大学生与当地农牧民的就业问题。

旦增米玖等人始终坚信，在良好的政策支持和
优越的营商环境下，只要保持初心，不断创新进取，
他们的创业之路定会越走越宽广，为社会作出更大
的贡献。如今，他们正着手准备第3家咖啡店的开
业，相信这家咖啡店开业后，不仅会成为当地又一
处休闲社交的热门场所，也会创造更多的就业机
会，为怀揣梦想的年轻人提供展现才华的舞台。

政策助力 他拿到了9万元大学生创业启动金
6月的那曲，天气还有些微凉，阴

沉的云层似乎给这座城市披上了一
层薄纱。然而，位于那曲市的木咖创
意餐厅内却是一片火热景象。尤其
是每日的饭点和周末时段，餐厅内人
声鼎沸、座无虚席。食客们的欢声笑
语和食物的香气交织在一起，总会让
人感受到满满的活力。

这热闹的场景离不开旦增米玖的
努力。1995年出生于拉萨的旦增米玖，
2019年毕业后，先是入职一家企业积累
工作经验，随后又投身于政府单位的公
益性岗位。

然而，一段时间后，旦增米玖逐渐
发现自身性格与岗位不太契合。了解
到我区大学生创业各种优惠政策后，怀
揣着更多梦想与追求的他，经过深思熟
虑，毅然决然地辞去了稳定的工作，踏
上了充满挑战与希望的创业之路。

2021年，旦增米玖来到那曲市，开
启属于自己的创业征程。回忆创业初
期，旦增米玖感慨地说：“政策真的很
好，我一共拿到了9万元的大学生创业
启动金，而且申报材料等事情相关部门
都处理得很快，给予了我极大的支持，
这笔钱对我的帮助非常大。”凭借着这

笔启动金和信心，旦增米玖首次创业，
选择开了一家洗浴房。

旦增米玖精心筹备，确保设施设备
完善，并且始终以真诚热情的态度服务
顾客。然而，由于缺乏经验，前期在房
屋选择上不够谨慎，装修也是状况频
出。尽管他努力经营了两年，最终这家
洗浴房还是在2022年11月遗憾倒闭。

遭遇欺骗、牵扯官司、赔付钱款……
问题接踵而至，但这些并没有让旦增米
玖一蹶不振。面对重重困难，他没有丝
毫退缩。凭借着自身的努力和家人的坚
定支持，独自解决了所有问题。

诚信坚韧获赏识 积累经验后，他与伙伴们携手拓展业务
“我们打算开一家分店，你要不

要和我们一起？”诚信经营、坚韧不
拔的旦增米玖很快得到了木拉沐茶
馆总店 3 名创始人的赏识与认可，3
人向他抛出了橄榄枝。“我们 3 个朋
友在 2019 年就开了这家茶馆，当时，
旦增米玖开的洗浴房就在我们茶馆
对面，他经常来我们这边吃饭，一来
二去大家就熟络了起来。他的创业
过程我们都看在眼里，我们觉得他
是个很有韧性、很善良的人，和我们
的创业理念也十分相似。”创始人之
一桑布说。

于是，2022年年底，旦增米玖和木

拉沐茶馆总店创始人桑布、扎西群培、
旦增群培一起在嘉黎县开了一家分
店。由于此前完全没有接触过餐饮行
业，在经营茶馆的过程中，旦增米玖从
最基础的工作做起，他学习餐饮制作、
切菜、炒菜，还担任过服务员，一步一个
脚印地积累着经验。

木拉沐茶馆营业时间为早上8点
到晚上 9 点，店内提供的美食丰富多
样，早上的肉饼、甜茶、藏面等颇受顾客
喜爱，拉萨炒饭等也备受好评，吸引了
众多食客前来品尝。“我第一次去木拉
沐茶馆就被环境惊艳到了，绿植、手工
艺品配合在一起，很有氛围感，适合自

习、和朋友小聚。他们家的餐食和甜茶
也很对我胃口，招牌汤饭、尼泊尔套餐、
小吃都是现做的，用料也实在。”老顾客
珠曲才让说。

茶馆的生意稳步发展，但旦增米玖
与桑布、扎西群培、旦增群培并没有满
足于现状，而是不断拓展业务领域。旦
增米玖来到另一位朋友的咖啡店学习
咖啡技艺，力求为顾客提供最优质的咖
啡和服务。2024年10月，4人与他人合
伙在拉萨市开了玫珑观景咖啡店；2025
年4月，注册了木拉沐餐饮有限公司；
2025年5月，又在那曲市开了木咖创意
餐厅咖啡店。

招暑期工 好政策加好营商环境，他打心底感恩
“现在我们每家店的生意都挺好

的，能有这样的成绩，也离不开好的政
策支持与好的营商环境，我们打心底里
充满感恩。”当记者问到创业的艰辛历
程时，旦增米玖说，“不少政府单位有活
动需要订购餐饮，也会联系我们，这是
对我们创业成果的一种认可、一种支
持，激励我们继续用心经营。”

心怀感恩的旦增米玖等4人也始
终以实际行动践行着社会责任。在他
们的团队中，既有大学生，也有当地农
牧民。“哥，你们这边会招暑期工吗？我
想赚点生活费。”这样满怀期待又略带
羞涩的询问，旦增米玖已经听过了无数
次。原本他们的招聘计划是以长期工
为主，但面对众多前来求职、想要赚取

生活费的大学生，他们还是决定敞开大
门，为这些年轻人提供机会，用自己的
力量，为更多的年轻人撑起一片充满希
望的天空。

考虑到大学生的实际情况，每逢暑
假，旦增米玖等4人会有针对性地招聘
暑期工，并悉心指导入职的暑期工学习
技术，提升自身竞争力。今年23岁的班
觉次仁自2023年起便在木咖创意餐厅
咖啡店打暑期工。毕业后，他选择继续
留在这家咖啡馆，成为一名正式的服务
员。工作期间，他跟随旦增米玖学习咖
啡制作。“我们店里的氛围十分融洽，四
位老板为人亲和、毫无架子，私下里大家
也保持着良好的关系。哥哥教我咖啡技
艺没有收一分钱，会手把手耐心教我，在

这里的学习经历对我的未来规划有着重
要意义。”班觉次仁感激地说道。

如今，木拉沐茶馆、玫珑观景咖啡
店、木咖创意餐厅咖啡店生意红火，谈
及未来，4人目标笃定，计划在拉萨再开
一家咖啡店。回顾自己的创业历程，旦
增米玖想给怀揣创业梦的年轻人提个
醒：不能盲目冲动，深入考察市场是重
中之重。人赚不到认知以外的钱，仅仅
是装修就有很多门道需要了解。

而一直以来，旦增米玖心中也始
终怀着一个质朴而温暖的愿望：尽自
己所能招聘暑期工，帮助大学生解决
眼前的经济难题，教授他们技术，为他
们的长远发展助力，为他们的未来添
砖加瓦。

关联阅读

旦增米玖正在制作咖啡。图由受访者提供

用诚信作“酵母”，把4家餐厅发酵成就业“大面包”“变形记”


