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仁孜所郎告诉记者，在他的卧室中，挂着一幅道
孚县的老照片。照片中，雪山巍峨耸立，山脚下土房
星星点点，牦牛在广袤的草甸上悠闲地吃草。这张照
片，承载着他对家乡深深的眷恋和牵挂，也成为他创
业路上始终坚守的初心。

“我想让那里的人活得有尊严。”每当有人问起他
的创业初衷，仁孜所郎总会想起这张照片。与许多商
人不同，他没有将财富投向繁华的都市，而是将自己

的每一步商业扩张都紧紧贴合着家乡的脉搏。
在家乡的批发市场，他优先雇佣本地人，为他们

提供稳定的收入来源，让这些曾经靠天吃饭的牧民，
有了一份可靠的工作。

未来，仁孜所郎有着更宏大的计划。在成都，他
计划打造一座“藏文化咖啡厅”，用咖啡和藏文化，将
区外城市与高原紧密连接起来，让更多人了解和喜
爱藏文化。

声

明

西藏柳翼网络科技有限公司经研究决定，已将公司名称变更为“西藏兴顺农业科技有限公

司”，法定代表人由“张斌”变更为“任苗”，现声明原公司公章（编号：54010110038751）、财务专用

章（编号：54010110038752）、原法人私章（编号：54010110038753）丢失，声明作废。

特此声明

西藏兴顺农业科技有限公司

2025年5月8日

公

示

由我公司承建的“建工学院教学楼整体改造项目”已于2024年11月1日竣工验收，该项目
所有农民工工资、机械费、材料款、车辆运输费用已全部结清。如有异议，请于本公示见报之日
起30日内与我公司联系处理。

联系人：徐超 联系电话：18602873255
特此公示

四川大得顺建设项目管理有限公司
2025年5月8日

声

明

由唐立工程技术有限公司西藏分公司承建的“山南市措美县下巴水库工程10kV输电线路
工程”于2023年4月28日开工，2023年6月15日竣工验收，该工程的农民工工资、机械费及材
料费已全部结清。如有异议，请相关人员于本声明见报之日起30日内与本公司联系。

联系人：崔嘉琪 联系电话：19815390373
特此声明

唐立工程技术有限公司西藏分公司
2025年5月8日

声

明

由四川煜水桥建筑工程有限公司西藏分公司承建的“山南市措美县下巴水库工程35kV改
线工程”于2023年8月1日开工，2023年11月30日竣工验收，该工程的农民工工资、机械费及
材料费已全部结清。如有异议，请相关人员于本声明见报之日起30日内与本公司联系。

联系人：崔嘉琪 联系电话：19815390373
特此声明

四川煜水桥建筑工程有限公司西藏分公司
2025年5月8日

藏族小伙实现
财富反哺家乡

边读书边经商

仁孜所郎的创业故事没有惊天动地的转折，却因真实而撼动人心。5万元启动资金变成百万资
产，但比数字更珍贵的，是一个农牧区少年用十几年走通的循环：从土地汲取养分，再将果实种回土
地。当拉萨的咖啡馆日夜火爆，当道孚的批发市场车流不息，人们看见的不仅是商机，更是一个关
于“根”的故事——有些成功，从来不是为了离开，而是为了归来。

海拔3500米的道孚县，寒风裹挟着稀薄的氧气，
仁孜所郎全家七口人挤在低矮的土木房，爷爷奶奶的
医药费、姐姐辍学打工的艰辛、父母佝偻的背影，构成
他记忆中最沉重的画面。

“衣服破了就用粗线缝，过年才能吃上一顿肉。”
但物质的匮乏从未浇灭他眼里的光。16岁，对于大多
数孩子来说，或许还在校园里享受着青春的无忧无
虑，但仁孜所郎却已踏上了改变命运的征程。

他紧紧攥着姐姐打工四年省吃俭用攒下的2万元
积蓄，又向朋友借了3万元，怀揣着“开一家西藏没有
的KTV”这个大胆而又充满梦想的念头，毅然决然地踏
上了创业之路。

昌都盐井，位于滇藏交界处，有着独特的地理风
貌和人文环境。然而，对于初来乍到、毫无经商经验
的仁孜所郎来说，在这里创业谈何容易。所有人都不
看好这个年轻的小伙子，摇头质疑道：“小孩子能成什
么事？”面对外界的质疑和不信任，仁孜所郎没有选择
退缩，而是用实际行动证明自己。

他手头资金有限，只能购买二手电视、老式音响

来“装备”KTV。没有专业的装修团队，就自己动手绘
制装饰用的画，用质朴的创意为简陋的包间增添独特
的氛围。就这样，两个充满藏式风情的简陋包间在盐
井街头亮起了霓虹灯光。

令人意想不到的是，这个盐井“首家KTV”一开
业便大受欢迎。周边的村民被这种新鲜的娱乐方
式所吸引，生意异常火爆。三个月的时间，仁孜所
郎就收回了成本，三年内盈利超过 40 万元。生意
最火爆的时候，附近村的人骑着摩托，从几十公里
外赶来，只为在这充满欢乐的KTV里尽情歌唱。包
厢里的欢歌笑语彻夜不息，成为盐井街头一道独特
的风景线。

“钱挣到了，但更让我高兴的是证明了自己。”仁
孜所郎感慨地说。他没有满足于眼前的成功，而是掏
出全部积蓄重新装修店面，将原本破旧的门面升级。
当焕然一新的KTV呈现在众人眼前时，姐姐站在门
口，眼眶泛红，曾经的付出与艰辛在这一刻化作了欣
慰的泪水。她知道，当年那2万元钱没有白花，他们真
的做到了。

命运的征程：用实际行动证明了自己

当仁孜所郎的KTV生意蒸蒸日上，事业处于上升
期时，他却做出了一个令人意想不到的决定——暂停
创业，将KTV交给姐姐打理，自己则重返校园。18岁那
年，他背着书包，走进了青海一所私立学校，从最基础
的拼音字母开始，重新开启了自己的求学之路。

“看见大学生们读书，心里羡慕得很。”这是仁孜
所郎重返校园的原因。在创业的过程中，他深刻地
意识到知识的重要性。尽管商业上取得了一定的成
绩，但他明白，要想让自己的事业走得更远，拥有更
广阔的发展空间，就必须提升自己的知识水平和综
合素质。

在学校的日子里，仁孜所郎付出了常人难以想象
的努力。凌晨四点的宿舍走廊，总有一盏台灯亮着，
那是他在刻苦学习。他每天只睡四五个小时，通过抄
写词典、缠着老师补课等方式，努力弥补自己知识上
的不足。在学习的过程中，他不仅掌握了扎实的文化
知识，还培养了良好的学习习惯和思维方式。

四年的时间里，仁孜所郎不仅在学业上取得了优
异的成绩，以全班第七的成绩毕业，还利用课余时间
出版过诗歌书。在求学的同时，仁孜所郎没有忘记自
己的创业梦想。而后又开了一家店，他巧妙地平衡着

学业与生意之间的关系，将寒暑假充分利用起来。寒
暑假期间他会管理KTV和朗玛厅，一旦有空余时间，
就在KTV的仓库里复习课本。

“别人说我贪心，但我知道，书读好了，生意才能
走更远。”仁孜所郎深知知识与商业之间的紧密联
系。通过学习，他开阔了视野，提升了自己的管理能
力和商业洞察力。这些知识和能力，为他日后的商业
决策提供了坚实的理论支持。

2023年，仁孜所郎在拉萨开了一家属于自己的咖
啡店。同年，他和家人拿出所有积蓄在老家道孚县开
了一家洗浴中心。之后，仁孜所郎凭借着敏锐的商业
眼光和扎实的知识储备，又做出了一个大胆的决定：
在2024年投资70万元在家乡道孚县建起批发市场。
在他看来，“其他店铺或许会倒闭，但柴米油盐永远是
百姓的必需品。”这个看似简单的道理，却蕴含着他对
民生需求的精准把握。

如今，这个批发市场已经成为道孚县比较大的物
资集散地，日均营业额超过了他的预期。它不仅为当
地居民提供了便捷的购物场所，还带动了周边经济的
发展。与此同时，仁孜所郎在拉萨开了一家符合藏族
人口味的火锅店。

创业OR求学：培养持续创新能力

梦想的翅膀：让财富回到生长的地方

从甘孜藏族自治州道孚县的一间土木房，到昌都盐井霓虹闪
烁的KTV。从16岁揣着全家积蓄带上姐姐踏上创业路，到成为手
握多家实业、执笔著书的青年创业者，仁孜所郎的每一步都浸染着
高原的寒霜与炽热。1997年，他出生在道孚县一个清贫的家庭，一
件衣服穿三四年，一大家子人挤在漏风的屋里。但贫瘠的土壤里，
倔强的种子悄然萌芽。姐姐的2万元积蓄、朋友的借款、5万元启
动资金，这些数字拼凑出他人生第一间KTV的轮廓，也铺就了一条
从农牧区少年到商界新星的逆袭之路。如今，他的故事不仅是创
业传奇，更是一曲关于亲情、坚持与反哺的藏地长歌。

文/图 记者旦增玉珍
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仁孜所郎。


